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Kurze Vorstellung

Seit 1995 im Bereich Makler tatig

Seit 2013 Spezialisierung auf Makler,
Pools und Versicherer als
Unternehmensberater

Leiter Niederlassung Deutschland
Oberdsterreichische Versicherungs AG

Marktplatz fur Maklerbestande mit
Bewertung und Vermittlung von Bestanden
und Maklerfirmen

Beratungsangebote fir
Teilnehmer an Maklerforen 2020

-
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Inklusive Workshop vor Ort. Begleitende Telefon-Coachings.

finden Sie hier:




Rechtzeitig Bestandswert
systematisch steigern

Bestandsverkiufe zu Faktor 2018

OIO bis 0‘4

0,5 bis 0,9 43

3,0 bis 3,4

3,5 und mehr

2.
2

* Quelle: Quellenangabe: FH Dortmund, Maklerforen Leipzig,
Versicherungsforen Leipzig 2018




Wissen fir Sie

1. Wertbestimmung
2. Wertfaktoren
3. Moglichkeiten




Wertbestimmung




Formen Wertbestimmung.

« Modifiziertes Ertragswertverfahren

« Multiplikatoren- oder Umsatzwertverfahren

e Customer-Lifetime-Value

e Residualwertverfahren




Werttaktoren.




Wertfaktoren —

» Anzahl Kunden

* Anzahl Vertrage
Abschlusscourtage
Bestandscourtage

Cross-Selling-Quote
Dienstleistungsvertrage
Kostenfaktoren

Ertrag...

* Quelle: Auszug aus ca. 12 Bereichen mit 240 Detailthemen




Wertfaktoren —

« Anzahl Kunden .
Anzahl Vertrage 'A‘
Abschlusscourtage ‘f, L&t
Bestandscourtage Tuk 5%
Cross-Selling-Quote
Dienstleistungsvertrage
Kostenfaktoren
Ertrag...

* Quelle: Auszug aus ca. 12 Bereichen mit 240 Detailthemen




Werttaktoren —

» Qualitat MVP/CRM
- Qualitat Homepage rA“

Diversifizierung Umsatze
CSQ-Quote Uber 4 Vertrage i

o "

Keine Haftungsfalle
Zielgruppe(n)

Maklervertrag mit Nachfolge
VSH fir alle Produkte...

* Quelle: Auszug aus ca. 12 Bereichen mit 240 Detailthemen




Wertfaktoren —
« Qualitat MVP/CRM .

Qualitdt Homepage rﬂ“

Diversifizierung Umsétze _ , L& o

CSQ-Quote (iber 4 Vertrage ’

)
o=

vorher

Keine Haftungsfalle
Zielgruppe(n)

Maklervertrag mit Nachfolge
VSH far alle Produkte...

* Quelle: Auszug aus ca. 12 Bereichen mit 240 Detailthemen




Moglichkeiten zur
Wertsteigerung




Motive fur das ,Aufhubschen®

Rentabilitat Workflow
Effektivitat optimieren

Motive
als Makler

Risiko-
reduzierung Akquise
(neue Wachstum
Aufsicht)




Bestand veredeln

Vertragsdichte ermitteln — Modernes MVP
Vollkunden-Geschaftsmodell

Selektionen nach Sparten — Licken schlief3en
Servicepauschalen einfihren

Digitalisierung

Optimierung Versicherungsschutz




Aktuelle Vertrage

Maklermandat (Nachfolge, Ubergabe)
Maklervollmacht (Nachfolge, Ubergabe)
Datenschutz-Vereinbarung (Kommunikation)

Dienstleistungs-Vereinbarung (Ubernahme)
Honorarvereinbarung
Ggf. weitere Vereinbarungen




Selbstbedienung fiir Kunden

Produktivitat

Personifizierte App
Effiziente Kampagnen

Mail

Briefe

Newsletter
Push-Nachrichten

Digitaler Kundenordner
Versicherungen

Sicher Kommunikation
Portfolio fir Kunden
Anlageprofile
Diversifizierung Anlagen
Kostensenkung

Arbeitszeit

~

Alles auf einen Blick

* VermOgensstatus

* Finanzplanung

* Selbst Geld anlegen
News und Informationen
Kostentransparenz
Direktkommunikation
durch Vortrage/Events
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PARTNER

PORTAL

Angebote
Konvertierungen
Schadenbearbeitung
Inkasso

Courtagen
Bestandsverwaltung
Digitalisierung

blau direkt >

Vergleichsrechner
Datenaustausch

Sicher Kommunikation
Porttolio fir Privatkunden
Kampagnen

Webinare

Datentransfer von OO
Bestandsdaten
Informationen zu Kunden

OberEiisterrgicP:ischE
KEINE
SORGEN
CHECK




KeineSorgen-Check Kunden

Wertvoll fir Sie und Ihre Kunden:
https://www.keinesorgen.de/keine-sorgen-check.html




Ober{xziosterreichische

Versicherung AG

Danke fur lhre
Aufmerksamkeit

L

Beratungsangebote fir
Teilnehmer an Maklerforen 2020

Beratung #Nachfolge fiir Makler
wsrissnnce | | Wir beraten und begleiten Sie bei Ihrer Nachfolgeplanung.
e

Im Gesamtpaket sind u.a. folgende Leistungen enthalten:
re zuallen gen der Nachfolge
/ fir Ihre Maklerfirma, Analyse und Beurteilung von

vorgelegten Daten zur Firma des Maklers, Aufstellung eines
Plans fiir MaBnahmen und \12% bis zur Nachfolge

. e Inlusive Workshop vor Ort. Begleitende Telefon-Coachings

o | | Beratung fur Verkiufer von Bestinden oder Firmen
Coaching fur vertaufer Wir beraten und begleiten Sie beim Verkauf Ihres Bestandes
Bestand o, Makieferma oder Ihrer Maklerfirma

Analyse und Beurteilung des Wertes Ihres Bestandes / Ihrer
Firma. Aufzeigen von Starken und Potentialen. Unterstitzung
bei der Auswahl des Kaufinteressenten. Massnahmeplan bis
zum Verkauf. 3 niitzliche Checklisten fir den Verkuter ~

- ® Inklusive Workshop vor Ort. Begleitende Telefon-Coachings.

Beratung fiir Makler ,Digitalisierung jetzt”

Coaching 1 Makder Wir bei der i Ihrer
Dt et Makierfirma bis hin zu einem moglichen Verkauf
il Analyse und Beurteilung des Digitalisierungsgrades Ihrer
A Maklerfirma. Vorschlige fiir eine individuell passende
oL inkl. IT, MVP glei
[l bei der i

aur Perspe

Inklusive Workshop vor Ort. Begleitende Telefon-Coachings.

Alle sind bis zu 50% BAF/
Mehr finden Sie hier:

hfolgebe




