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Durch Prozess mit Landingpage



Start Ziel

Kundenbestand nach 

Empfängerzielgruppen 

selektieren

Selektion in 

Mailingsystem 

importieren

Aussendetyp definieren (PDF / 

E-Mail) / Prozess: 

Aktualisierungen E-Mail-

Adressen

Mailing Landing-

page

Kunde geht über 

Anschreiben auf die 

responsive Landingpage
(Smartphone)

Action

Kunde schließt ab

oder informiert sich!

Event wird generiert!

Lead

Event wird als Lead getaggt / 

und zur Verfügung gestellt 

(Welcher Kunde hat sich 

wann über was informiert!)

Validiertes Interesse: 

Ideal für klassisches 

Nachfassen (Vertrieb)

Ziel: Action + Nachfassen 

- Mehr Abschlüsse

- Höhere Vertragsdichte

- Kontakt zu Bestandskunden
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Case: blau direkt KampagnenTool

Durchschnitt: 70% Events nach Aussendung
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Einfachen, skalierbaren Prozessablauf

Den Schatz im eigenen Bestand heben 

(Vertragsdichte erhöhen)

Bestandswert erheblich steigern



Machen ist

krasser
wie wollen, nur
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